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お申し込み先 富士吉田商工会議所 

伴走型小規模事業者支援推進事業 

 

 

 

事業計画とは、一言でいうと、「経営者の頭のなかにあるざっくりしたアイデアを、実行に向け

て具体化させた書類」です。書類に落とし込む過程でアイデアを整理・洗練させるため、経営方針

や目標、自社の強み・弱みなどを把握できるのです。事業計画を作ることによって、自社がとるべ

き方向性やビジネスチャンスの明確化、アクションプランや数値計画の「見える化」ができます。

そして、それを実行していくことで確実な売上増加につながっていくといえます。 
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また、「販路開拓のきっかけとなった」という回答も 38.5％あり、事業計画の作成は、自社の状

況に適した販売促進の方法や新たなターゲット層を掘り起こすチャンスにもなりえます。 

■日 時  令和５年１１月２１日（火）午前１０時～午後３時 

■場 所  富士吉田商工会議所 

■費 用  無 料  ※相談については先着順とさせていただきます。（先着４名まで） 

■対象者  小規模事業者（商業・サービス業：従業員５名以下 製造業その他：従業員２０名以下の事業所） 

事業計画策定支援相談会申込書 

事業所名  代表者名  

住  所  ＴＥＬ  

従業員数 従業員   名 家族従業員   名 パート・アルバイト  名 

担当者名  携帯  

希望時間 第１希望 ： 第２希望 ： 

相談内容 
 

 

 

 

 

資料：「小規模事業者の事業活動の実態把握調査」 

(2016 年 1 月、(株)日本アプライドリサーチ研究所) 
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